| CONTRATAGOES
PUBLICAS NA PRATICA

Da Fase Interna a Fiscalizacao Contratual

. Curso Presencial | @ Brut by Slaviero Hotel | 24 horas-aula |
21a23dejulnode 2026  &/> Balneario Camboriu/SC A Servidores Publicos
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0 PALESTRANTE N
MARIO SERGIO TEIXEIRA

Especialista em Licitagoes e Contratos Administrativos

Perfil Profissional:

e Advogado, Pds-Graduado em LicitacGes e Contratagdes Publicas.
e 20 anos de experiéncia pratica em procedimentos licitatorios.

Experiéncia de Gestao:

e Secretario de Governo de Itajai/SC

e Secretario Municipal de Compras de Balneario Camborit/SC
e Secretario de Administracao da Camara de Vereadores de BC
e Coordenador de Or¢camento e Gestao de ltajai/SC

Atuacao Pratica:

e Elaboracao de mais de 10.000 editais
¢ Redator da Lei n® 3780/2015 (Secretaria de Compras de BC)
\ e Treinamento de equipes de Pregoeiros em diversas cidades
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OBJETIVO DO CURSO

(&

Capacitar agentes publicos para
atuacao técnica, estruturada e
segura em todas as etapas das
contratagoes publicas.

Enfase na instrucdo da fase
interna, condugao do processo
licitatorio e gestao/fiscalizacao
contratual.

Foco em resultados, mitigacao
de riscos e prevencao de
responsabilizacoes.

Aplicacao pratica da Lei n°
14.133/2021, voltada a
resolucao de problemas reais
da Administracao Publica.




A QUEM SE DESTINA

Publico-Alvo do Curso

Servidores publicos que atuam nas areas de:

e Planejamento de i e
{@ contratacdes 51@ Assessoria juridica
Q 0  Compras e Eé e Controle interno e
—_ licitagoes N auditoria
st e Contratos e =) e Fiscais e gestores
Eal contratacoes diretas 4. de contratos




ESTRUTURA DO CURSO
3 DIAS | 24 HORAS-AULA

—ANE———ATY—— TS —
FASE INTERNA DA PROCESSO LICITATORIO | GESTAO E FISCALIZAGAO
CONTRATACAO NA PRATICA DE CONTRATOS
v— = =Y,
- N
METODOLOGIA

Teorico-pratica com casos reais, simulacoes e oficinas praticas.




UL~ PRIMEIRO DIA: FASE INTERNA DA CONTRATAQI\O
H A fase interna como eixo estruturante

> 1. Planejamento da Contratacao

\ .
> 2. Documento de Formalizagao da |
Demanda (DFD) |

| @@ Médulos do Dia 1:
EA

| A fase interna sera tratada como o ponto > 3. Estudo TecnlcoAPrelllmlnar (ETE)
central de sucesso ou fracasso da > 4. Termo de Referencia (TR)
contratagio,  demonstrando  como > 9. Pesquisa de Pregos e Formagao do
decisbes mal estruturadas impactam Orcamento
diretamente na competitividade, no > 6. Oficina Pratica — Estruturagao da
julgamento e na execucao contratual. Fase Interna
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") PRIMEIRO DIA: FASE INTERNA DA CONTRATAGAO

Modulo 1 e 2
| FETA
I []@’@ ~/=Hy
i [~ A | =
ARl — 0=
MODULO 1: PLANEJAMENTO DA MODULO 2: DOCUMENTO DE
CONTRATACAO FORMALIZAGAO DA DEMANDA (DFD)
A fase interna como eixo estruturante  Funcao do DFD na abertura formal do
da contratacao publica processo
* Integracgao entre planejamento, licitacao  (Construcao adequada do objeto e
e execucao contratual delimitacao da necessidade
 Reflexos do planejamento na eficiéncia  Definicao de quantitativos e

€ na seguranca juridica justificativas técnicas




: PRIMEIRO DIA: FASE INTERNA DA CONTRATACAO (Cont.)

ETP, TR e Pesquisa de Precos

MODULO 3:
ESTUDO TECNICO
PRELIMINAR (ETP)

e |[nstrumento de decisao e
Levantamento de mercado

e Definicdo de requisitos,

estimativas e avaliagao de
riscos

MODULO 4:
TERMO DE
REFERENCIA (TR)

* Instrumento central,
estruturacao técnica e
juridica

e Descricao do objeto,
competitividade e obrigacdes
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MODULO 5:
PESQUISA DE PRECOS
E ORCAMENTO

e Importancia estratégica,
fontes e metodologias

e Riscos de sobrepreco e
subavaliacao

il
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OFICINA PRATICA:
ESTRUTURAGAO
DA FASE INTERNA

e Analise criticade DFD,ETP e TR

e Identificacao de inconsisténcias

e Correcao orientada de documentos

e Padronizacao de artefatos da
contratacao




j ') SEGUNDO DIA: PROCESSO LICITATORIO NA PRATICA (©
Introducao

Modulos do Dia 2:

| ((3)% > 1. Estruturacao do Edital

Planejamento a1 entadore de contratacao

| > 2. Critérios de Julgamento e Habilitacao
Critérios de julgamento e Habilitacdo

Este modulo abandona a abordagem > 3. Conduc&o do Certame

tedrica tradicional e foca na atuacao Condugao do Certame entre licitatorio

pratica do agente de contratacao, com > 4. Situagdes Criticas e Decisdes Sensiveis
enfase na tomada de decisao e na Situaacoes e criticas e Decisdes sensiveis
conducao de situacoes reais. > 5. Oficina Pratica de Licitagao

Estruturacao da EBecuinciamento de Licitagao




SEGUNDO DIA: PROCESSO LICITATORIO NA PRATICA

——

Edital e Julgamento

=

MODULO 1: ESTRUTURACAO
DO EDITAL

e O edital como reflexo direto da
fase interna

e Riscos da utilizacao de modelos
sem adaptacgao

e Descricao do objeto e garantia da
competitividade

2N

MODULO 2: CRITERIOS DE _
JULGAMENTO E HABILITAGAO

e Escolha estratégica do critério de

Q julgamento

* Proporcionalidade nas exigéncias
de habilitacao

* Atestados técnicos e restricao
indevida a competitividade

.



SEGUNDO DIA: PROCESSO LICITATORIO NA PRATICA (Cont.)

Conducao e Decisdes Sensiveis

MODULO 3: {}  MODULO 4:
3 CONDUCAO DO C@D SITUACOES CRITICAS E

_5 CERTAME DECISOES SENSIVEIS <
« Atuacao pratica do agente de « Propostas inexequiveis e
contratacdo/pregoeiro obrigatoriedade de diligéncia
 Fase de lances e negociacgao « Licitacdes desertas e fracassadas
 Diligéncias obrigatodrias e « Recursos administrativos e
formalismo moderado fundamentacao das decisdes




OFICINA PRATICA
DE LICITAGAO

Processo Licitatorio na Pratica

Atividades Praticas:

e Simulacao de julgamento de propostas
e Analise de habilitacao

e DecisOes em situacoes reais

» Revisao de edital com falhas estruturais

Ferramentas Aplicaveis:

e Checklist de validacao
 Modelos de despachos
e Roteiros praticos —




TERCEIRO DIA: GESTAO E FISCALIZAGAO DE CONTRATOS

Introducao
Modulos do Dia 3:
O
: ) —— 1. Estrutura da Gestdo Contratual
A execucao contratual sera e
tratadg O etapa que SZ| 2. Leitura Estratégica do Contrato
materializa o resultado da S

licitacao, destacando o papel
estratégico do gestor e do
fiscal na garantia da entrega
do objeto.

3. Fiscalizacdo na Prética

4. Situacdes Recorrentes na Execucao

) B3 B

9. Riscos e Protecéo do Fiscal

O

6. Oficina Pratica - Execucao Contratual

=
I




TERCEIRO DIA: GESTAQ E FISCALIZAGAO DE CONTRATOS

o

MODULDO 1:
ESTRUTURA DA
GESTAO CONTRATUAL

e Diferenca entre gestor e
fiscal, designacdo formal
e limites

Modulo1,2e 3
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MODULO 2: LEITURA
ESTRATEGICA DO
CONTRATO

e Clausulas essenciais,
relacdo TR/contrato e
critérios de
aceitabilidade
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MODULO 3: _
FISCALIZAGAO NA
PRATICA

e Acompanhamento da
execuc¢ao contratual

e Registro de ocorréncias
e elaboracao de
relatorios




TERCEIRO DIA: GESTAO E FISCALIZAGAO (Cont.)

Situagoes Recorrentes e Riscos

MODULO 4: SITUACOES
RECORRENTES NA EXECUGAO

e Atrasos, inadimplemento e
execucgao parcial

e Alteragoes contratuais e sancoes
administrativas

MODULO 5: RISCOS E
PROTEGAO DO FISCAL

e Responsabilizacao administrativa

e Importancia dos registros formais
e comunicagcao com o gestor




OFICINA PRATICA:
EXECUCAO
CONTRATUAL

Gestao e Fiscalizacao
na Pratica

 Simulacgao de fiscalizacao
 Elaboracao de relatorios e registros
 Analise de situacoes criticas

« Tomada de decisao na execucao




RESULTADOS ESPERADOS

Ao final da capacitacao, os participantes estarao aptos a:

e Estruturar corretamente a fase interna das contratacoes
e Conduzir licitagbes com maior seguranca juridica e eficiéncia
e Evitar falhas que geram nulidades e prejuizos
e Selecione fornecedores de forma mais estratégica

e Atuar com seguranca na gestao e fiscalizacao
contratual

e Reduzir riscos de responsabilizacao



INFORMAGCOES GERAIS E INVESTIMENTO

INFORMAGCOES DO CURSO

o O <© [
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Data: 21 a 23 de julho de 2026

Local: Brut by Slaviero Hotel -
Balneario Camboriu/SC

Carga Horaria: 24 horas-aula (3 dias)

Formato: Presencial | Servidores
Publicos

<3

INVESTIMENTO

Valor da Inscricao Individual:

RS 2.500,00 (dois mil e
quinhentos reais)

Condicoes Especiais para Grupos:
Consulte-nos.
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CONTATO

Mario Sergio Teixeira

Cursos e Assessoria em Licitagoes

WhatsApp: 47 9 9997-4567
E-mail: contato@mariosergioteixeira.com.br

Instagram @mariosergioteixeira.adv

Endereco: Rua Miguel Matte, 535 - Pioneiros,
Balneario Camboriu - SC




